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                                                                               T.C.

                                                                    BAŞBAKANLIK

                                                              Dış Ticaret Müsteşarlığı
                                             (İstanbul İhracatçı Birlikleri Genel Sekreterliği)

                                                                                                                      

 Sayı
:                                                                                                                                  İstanbul,   28 / 10 / 2009   
 Konu
:  Uluslararası Pazarlama 
     

Katılım Koşulları
1) Katılım için son başvuru tarihi 17 Kasım 2009’dur.
2) Katılımcı başına katkı payı toplam 60-TL’dir. Eğitim ücreti öğle yemeği, çay – kahve, ikramlar vb. gibi organizasyon ile ilgili genel giderleri karşılamak üzere alınmaktadır.

3) Kontenjan 30 kişi ile sınırlı olup, katılım başvuru sırasına göre değerlendirilecektir.
Başvurularda İzlenecek Yol
1)  Program ile ilgili katkı payları Vakıfbank Şirinevler Şubesi (EFT için şube kodu 282) 00158007260016147 No.lu İstanbul İhracatçı Birlikleri hesabına “Uluslar arası Pazarlama” adı altında katılımcı ve firma adı belirtilerek yatırılacaktır.

3)   Aşağıdaki katılım formu doldurularak, banka dekontu ile birlikte 0212 – 454 08 08 no.lu faksa gönderilecektir.( havaleyi EFT ile yapanlar dekont yerine bilgisayar çıktısını fakslayabilirler)   
 4)   Katılımcıların beraberlerinde not defteri getirmesi tavsiye edilir.
NOT: Vakıfbank’ın bütün şubelerinden yapılan ödemelerde havale ücreti alınmamaktadır. Havale ücreti veya başka bir ad altında ilave bir ödemede bulunmayınız.
Başvuru için İrtibat ve Seminer Yeri Bilgileri:

İrtibat kişisi         : Necati Korkmaz, İbrahim Çınar
İrtibat telefonu    : 0212 454 06 98 , 0212 454 05 54
E-mail                 : nkorkmaz@iib.org.tr; icinar@iib.org.tr
Faks                    : 0212 454 08 08 

Seminer Yeri      : İstanbul İhracatçı Birlikleri Genel Sekreterliği

                             Çobançeşme Mevkii, Sanayi Caddesi Dış Ticaret Kompleksi C Blok Kat: 6 

                             Yenibosna /Bahçelievler-İSTANBUL






 

	                                     KATILIM FORMU



	
	

	        Katılımcı Adı Soyadı


	:………………………………………….………………………

	        Görevi


	:………………………………………….………………………

	        Firma Adı


	:………………………………………….………………………

	        Tel


	: (       )…………………….…………………………………….

	        Faks


	: (       )…………………….…………………………………….

	        E-Mail


	:………………………………………….………………………

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	


PROGRAM

“ULUSLARARASI PAZARLAMA”
18 Kasım 2009 / İSTANBUL

İstanbul İhracatçı Birlikleri

Eğitimin Amacı: Günümüz daralan pazar ortamlarında mal ve hizmetlerine talep bulma ve yeni pazarlara açılma niyetinde olan şirketlerin dış pazar çalışmalarının nereden başlayacağı ve nasıl başarıya ulaşacağı eğitimin başlıca amacı olarak görülmektedir. Uluslararası şirketlerin iç pazarları zorladığı günümüz rekabet ortamında işletmeler açısından iç ve dış pazar ayrımın ortadan kalktığının fark edilmesi ve bu çerçevede önceliklerin yeniden gözden geçirilerek stratejiler oluşturulması gerekmektedir.

Bu çerçevede eğitimin bir diğer amacı, uluslararası pazarlamayı bir zorunluluk haline getiren uluslararası gelişmelerin katılımcılara açıklanarak, uygulamadan örneklerle uluslararası pazarlarda başarılı olabilmek için geliştirilebilecek alternatif stratejilerin neler olduğunun kazandırılmasıdır.

Eğitimin Şekli: Eğitimin hem teorik hem de uygulamadan örnekler ve vak’a çalışmaları ile zenginleştirilmiş bir içeriği bulunmaktadır.
Eğitimin İçeriği: 

· Neden Uluslararası Pazarları Tercih Ederiz? İç ve Dış Pazarlara Üzerine Değerlendirmeler

· Daralan Pazarlardan Alınacak Dersler

· Bilinmesi Gereken Dış Pazar Göstergeleri: Pazar Potansiyeli Araştırması 

· Uluslararası Pazarlarda Tecrübeli Firmalar Neleri Doğru Yapar ve Acemi Firmaların Karakteristikleri nelerdir?

· Dünya Tüketicisi

· Ölümcül Pazarlama Hataları: Firmaları Uluslararası Pazarlarda Başarısızlığa İten Nedenler? 

· Uluslararası Pazarlarda İşletme Fonksiyonlarının Görünümü: Her şey aynı mı?

· Uluslararası Pazar Bölümlerinin Analizi Ve Hedef Pazar Seçimi 

· Uluslararası Pazarlama Stratejilerinin Tasarımı:

· Uluslararası Ürün Stratejileri

· Uluslararası Fiyat Stratejileri

· Uluslararası Promosyon Stratejileri

· Uluslararası Dağıtım Stratejileri

· Uluslararası Pazarlara Giriş Stratejileri

· Uluslararası Pazarlama Perspektifiyle İhracat

· GENEL DEĞERLENDİRME-TARTIŞMA

[image: image1.png]



� EMBED PBrush  ���





B.2.1.DTM.5.11.Ar-Ge / 9057





                                                                





                                                      Sayın Yetkili,


Genel Sekreterliğimiz organizasyonunda, 18 Kasım 2009 


tarihinde düzenlenecek olan 





“ ULUSLARARASI PAZARLAMA ”





konulu eğitim ile ilgili duyurunun üyelerinize yapılması hususunu arz ederim.





                                                                      Saygılarımla





				


Dr. Hasan PARILTI	                                Genel Sekreter Yrd.








EĞİTMEN


Doç.Dr. Emrah CENGİZ


İstanbul Üniversitesi İşletme Bölüm Başkanı














TARİH:   18 Kasım 2009


SAAT	  :  09.30 --17.00


ÜCRET:  60-YTL (yemek ve genel giderler için )








NOT: Aşağıda iletişim bilgileri verilen irtibat kişisinden kontenjan ile ilgili teyit alındıktan sonra, aşağıdaki katılım formu doldurularak banka dekontu ile beraber


 0212- 454 08 08 no.lu faksa gönderilecektir. Kontenjan 30 kişi ile sınırlı olup, katılım başvuru sırasına göre değerlendirilecektir





Eğitime iştirak edenlere Katılım Belgesi verilecektir





EKLER:     1) Katılım Formu 2) Seminer Programı











 Ayrıntılı bilgi için irtibat  ……………………….. Genel Sek.Yrd.





Unvan	: İstanbul  İhracatçı Birlikleri Genel Sekreterliği


Adres	:Çobançeşme  Mevkii Sanayi Cad. Dış Ticaret   Kompleksi  C Blok     Yenibosna-İstanbul


TEL  	: ( 0212 ) 454 05 00 PBX


FAX 	:  ( 0212 ) 454 05 01 – 02 


E-MAİL 	: iib@iib.org.tr





                         








17 Kasım 2009 tarihinde düzenlenecek olan “Uluslararası Pazarlama” konulu eğitime ilişkin koşulların tamamını okuyarak, belirtilen 60-TL tutarındaki ücreti ödemeyi kabul ettiğimi beyan eder, programa kabulümü arz ederim.
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